
Coach értékesítés a marketingtől az ártárgyalásig

A workshop célja

Újabb és újabb coach jelöltek végeznek jobbnál jobb coach iskolákban. Nem könnyű azonban a megszerzett tudást eladni a coach piacon. A workshop célja, hogy a coach megismerje azokat a technikákat, amelyek elengedhetetlenek saját maga eladásában. Az értékesítés is olyan készségeken alapul, ami fejleszthető. Ha a coach az értékesítési technikákat tudatosabban alkalmazza, növeli esélyét, hogy a képzésbe fektetett energia és pénz valóban megtérüljön. Nem egy általános értékesítési workshop, hanem specifikusan coachoknak szóló. Megosztjuk benne saját tapasztalatainkat, hogy mi az ami nekünk bevált marketingben és értékesítésben és mi az ami nem, hogy a kezdő coachoknak ne kelljen felfedezni a kereket. Külön gyakorlat van a nap folyamán, ahol rögtön ki is próbálhatják a részvevők az egyik sokaknál bevált értékesítési módszert, amit akár már másnap élesben is megcsinálhatnak.

Kiknek ajánljuk?

Mindazon kezdő és haladó coachoknak, hogy jobban meg akarják érteni, hogy mi az, ami valóban számít egy szolgáltatás értékesítésekor. Segítünk annak felismerésében, hogy nem igaz az az állítás, hogy valaki vagy jó coach vagy jó értékesítő, mert összegyűjtünk számos átfedést a személyiségjegyekben. Illetve ahhoz, hogy valaki jól be tudja magát pozícionálni a coachingpiacon, megosztunk számos hazai és nemzetközi kutatási adatot.

Tematika

· A magyar és nemzetközi coaching piac 

· Coach marketing 

· Coach értékesítés , specializáció, pozícionálás, árazás

· Mik a leggyakoribb kérdések coach tenderen? 

· Megtérülés – ROI 

„A hozzád értő támogatás”
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